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2011年6月15日（スロバキア共和国大使館）ー  ESET社の

CTOであるパベル・ルカ氏の来日にあわせ、報道関係者を

対象としたプレスミーティングを実施しました。当日は、

ドゥラホミール・シュトス氏（スロバキア共和国  特命全権

大使）、パベル・ルカ氏（ESET社 CTO）、崎山 秀文（キヤノン

ITソリューションズ株式会社 ESET営業部 部長）の3名が

講演を行いました。
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  ESET製品は180カ国以上で
販売、ユーザーは1億人以上。

  スロバキア共和国において、
ESET社は最優良企業である。

ESET社 CTOのパベル・ルカ氏からは、ESET社の歴史と製品

開発ポリシーについてご紹介いただきました。

「1987年よりウイルス対策プログラムの開発を行っていま

すが、当時は共産主義体制であり、起業することができませ

んでした。そのため、会社を設立したのは5年後の1992年

になります。現在は、各国のディストリビューターを支援す

るマーケティング部隊をイギリスやアルゼンチン、チェコ、

ポーランド、シンガポールなどに設けています。そして、世界

180カ国以上でESET製品を販売しており、ユーザーは1億人

を超えるようになりました。

なお、ESET社は、2011年にキヤノンITソリューションズ

（日本）を『Growth Star（最も売上金額を伸ばしたディスト

リビューター）』として表彰しています。キヤノンITソ

リューションズ（日本）は、今後も最重要パートナーである

と考えています。」

「ESET社はアンチウイルスソフトの製品開発において、

第1に『ウイルス検出力』、第2に『パフォーマンス』、

第3に『安定性』を重視しています。一般的に、『ウイルス

検知力』を高めようとすると『パフォーマンス』が低下してし

まうというジレンマがあります。しかし、ESET社はこの

2者を両立させることが特に重要であると考え、1993年

からプログラムに実装しているヒューリスティック技術を

はじめ、常にウイルス検出技術の改善・改良を図って

います。」

スロバキア共和国 特命全権大使のドゥラホミール・シュ

トス氏からは、スロバキア共和国の歴史および産業につ

いてご紹介いただきました。

「スロバキア共和国は、民主革命（1989年）以降、軍事に

偏っていた産業をIT分野へ移行することによって、急激な

発展を遂げました。その変革の中、目覚ましい技術開発を

遂げた企業として、ESET社が挙げられます。現在、スロバ

キア共和国の対日輸出製品（金額）で、ESET製品は第2位

であり、スロバキア共和国においてESET社は最優良企業

の１つです。」
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＜スロバキア共和国について＞

首都：ブラチスラバ

人口：543.5万人

面積：49,035平方キロメートル（日本の約7分の1）
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  ESET×キヤノンITソリュー
ションズの組み合わせが、
より強固な安心と信頼を提供。

キヤノンITソリューションズ株式会社 ESET営業部 部長の

崎山秀文からは、日本国内におけるESET製品の販売戦略に

ついてご紹介いたしました。

「本年度は、中～大規模の法人向けライセンスの販売に注力

しています。ESETの世界で認められたウイルス検出技術と、

日本のビジネス現場を知り尽くしたキヤノンITソリューショ

ンズの組み合わせが、他のアンチウイルスメーカーにはない、

より強固な安心と信頼を日本の企業へ提供できると確信して

います。

なお、取り組みとしましては、2011年1月より、ESET製品

を取り扱っているSIerさまを対象に、販売支援や技術支援を

提供するパートナープログラムを開設しています。また、

アライアンス（他社との協業）や組み込み販売（キッティング

モデル）などのソリューション提供を推進しています。」

http://canon-its.jp/product/eset/
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＜ESETセキュリティ パートナープログラム＞

「ESETセキュリティ ソフトウェア シリーズ」の
販売パートナーに対し、継続的な収益向上を実現
するための各種支援（営業支援/技術支援/マーケ
ティング支援）を提供いたします。
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